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Nasce Direct Advisory, conun team di banker che si affianca alla piattaformaperinvestire

Fideuram, consulenza digitale

Messina: tecnologia e Ainonrappresentano una minaccia

DI GIOVANNI GALLI
ideuram Direct, la piat-
taforma digitale periri-
sparmiatori e i trader
iono investire
daremoto sui mercati finanzia-
ri, viene potenziata con Direct
Advisory, il nuovo servizio di
consulenza a distanza per ge-
stire gli investimenti che si av-
vale di un team di direct ban-
ker. Jlriposizionamento stra-
tegico del nostro gruppo, quasi
dieci anni fa, verso le attivita
di private banking, asset ma-
nagement e insurance ha con-
tribuito in modo decisivo a por-
tarci ai vertici in Europa per so-
lidita, efficienza e redditivita»,
ha sottolineato Carlo Messina,
a.d. di Intesa Sanpaolo. «L ulti-
mo piano di impresa ha avvia-
tonumerosi cantieri per I'inno-
vazione:in un mercatoin cuila
tecnologia sara sempre un fat-
tore dominante, saremo anco-
ra protagonisti. Digitale e in-
telligenza artificiale non sono
minacce per il mondo bancario
efinanziario: sicuramente non
lo sono per chi & in grado di ge-
stirle con lungimiranza e costi-
tuiscono elementi destinati a
costruire il futuro del nostro
settore, e non solo, a livello glo-
bale».

La soluzione di direct adviso-
ry si distingue per 'equilibrio
tral’esperienza digitale e la re-
lazione umana, il catalogo di of-
ferta di Fideuram asset mana-

gement el'utilizzo della piatta-
forma Aladdin di BlackRock.
A questo si aggiunge la possibi-
lita di dialogare con i clienti a
distanza anche attraverso
un’app. «Il futuro della consu-
lenza & gia qui», ha osservato
Tommaso Corcos, a.d. di Fideu-
ram - Intesa Sanpaolo private
banking. <I’innovazione tecno-
ogica, mnfatti, costituisce uno
dei fattori qualificanti del no-
stro piano dimpresa, mentre
la creazione della fiducia, at-
traverso una relazione perso-
nale, rappresenta l'elemento
distintivo della consulenza fi-
nanziaria e patrimoniale. Con
Fideuram Direct nasce la pri-
marete digitale di private ban-
ker, rivolta ai clienti che voglio-
no affidarsi a un interlocutore
specializzato, esperto e affida-
bile, scegliendo di operare at-
traverso tutti gli strumenti tec-
nologici. In questo modo am-
pliamo la nostra proposta di
consulenza con un servizio
complementare e sinergico al-
le reti tradizionali, per essere
leader anche nell’arena digita-
le. Vogliamo contribuire, inol-
tre, alla diffusione dell’educa-
zione finanziaria verso una
nuova generazione di clienti e
alla nascita di nuove figure pro-
fessionali, coltivando una nuo-
va generazionedi consulenti fi-
nanziari con forti attitudini

all’innovazione».
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