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Intesa lancia Fideuram Direct:

Banche e fintech

d lancia Fideuram Direct
perla consulenza da remoto —p.23

la consulenza finanziaria da remoto

Risparmio

Messina: «Ci trasformiamo
da banca tradizionale
arealta sempre piu fintech»

11 ceo: «Cresciamo non con
acquisizioni ma acquisendo
quote di mercato»

Luca Davi

Una banca che punta ad essere
sempre piu attiva sul versante digi-
tale anche per reggere la competi-
zione dei colossi del Bigtech. E ma-
gari per diventare a sua volta, visti
la potenza di fuoco e i numeri alle
spalle, unattore nell'arena del Fin-
tech. [ntesa Sanpaolo, a tre setti-
mane di distanza dallancio diIsy-
bank - labancadigitale dedicataal
retail -, aggiunge un tassello im-
portante della “svolta digitale” pre-
vistadal piano d’impresaal 2025.E
lancia Fideuram Direct, nuovo ser-
vizio di consulenza finanziaria da
remoto con cui la divisione private
banking puntaa intercettare i biso-
gni in trasformazione di clienti (e
consulenti) sempre piu orientatia
operare “a distanza”. «[ntesa
Sanpaolg si sta trasformando da
essere una banca tradizionale a
unabanca che haunforte orienta-
mento verso il fintech» e che & ca-
pace di «difendere i nostri clienti
dalle minacce delle fintech» perché
lei «stessa opera seguendolelogi-
che dei colossi digitali», spiega il
ceo Carlo Messina, presentando
I'iniziativanellasede della Scheg-
gia di Vetro, il grattacielo di Porta
Nuova a Milano. Da qui, quindi,
emerge con chiarezza la volonta di
«continuare a crescere non conac-

quisizioni maacquisendo quote di
mercato». Messina coglie 'occa-
sione per ribadire come il gruppo
siain grado di «mantenere una for-
tissima redditivitaanche in scenari
diversi da quelli attuali», e quindi
anche qualora i tassi dovessero
scendere. Inquel caso «i margini di
interesse delle altre banche tende-
ranno a ridursi» ma «noi avremo
un incremento delle commissio-
ni», sfruttando appunto lalevadel
Private e Wealth management. Se-
condo Messina, comunque, «i tassi
di interesse resteranno su livelli
elevati anche nel corso dei prossimi
anni. Probabilmente tenderannoa
ridursinel corso del 2024, manon
in modo cosi significativo».

LapropostadiconsulenzadiFi-
deuram Direct «si appoggia su tre
gambe: trading, fai da te e consu-
lenza a distanza», spiega Tommaso
Corcos, a.d. della divisione Fi-
deuram Private Banking, e «sipro-
pone come un servizio comple-
mentare e sinergico alle reti tradi-
zionali, per far si che la divisione
Private e Wealth dellabancasiaes-
sereleader anche nell'arena digita-
le». La piattaforma, alla cui presen-
tazione hanno partecipato ancheil
responsabile Banca Diretta, Luca
Bortolan, ela Head of Transforma-
tion di gruppo, Paola Papanicolaou,
sirivolge siaa una clientela digital
ma punta anche areclutare consu-
lenti, in particolare giovani, con
una forte propensione al digitale e
all'innovazione.
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