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IL CEO MESSINA: “CONQUISTEREMO NUOVE QUOTE DI MERCATO”

Intesa Sanpaolo potenzia Fideuram Direct

al via la consulenza finanziaria digitale

Fideuram Direct, la piattafor-
ma digitale d’investimento
perretail etraderafirmadiln:
tesa Sanpaolo, si potenzia
con Direct Advisory. In que-
sto modo, spiega una nota,
partira anchela consulenza fi-
nanziaria digitale, che potra
avvalersi di una dedicata
squadradispecialisti.

Creare una banca «in grado
di essere essa stessa un opera-
tore fintech». E questa la stra-
da che sta seguendo Intesa
Sanpaolo per anticipare e ri-
spondere a quelle «minacce»
cheil sistema bancario sitrove-
ra a dover affrontare nei pros-
simi anni, in seguito all’arrivo
di nuovi operatori digitali. A
dirlo & il ceo Carlo Messina
presentando il nuovo corso di
Fideuram Direct, evidenzian-
do la metamorfosi «da banca
tradizionale a una banca con
un forte orientamento versoil
fintech». Questo «ci consente
di costruire nuove piattafor-
me e diventare aggressivi nei
confronti del mercato», prose-
gue Messina, per passare alla
fase successiva e «conquistare
quote», attraverso l'utilizzo
della tecnologia e non attra-
versoacquisizioni.

Nello specifico, come spie-
gato nella conferenza stampa
milanese, il nuovo servizio si
distinguera per gli oltre 50 an-

ni d’esperienza di Fideuram
nella gestione degli investi-
menti, sull’attenzione ai temi
Esg, ma anche per il catalogo
di offerta di Fideuram Asset
Management, la Sgr della Divi-

sionePrivate. Cruciale saral'u-
tilizzo della piattaforma Alad-
din di BlackRock Solutions,
tra le pit sofisticate nella co-
struzione guidata di portafo-
gli e del risk management, co-
si come quello di innovative
soluzioni per dialogare con i
clienti a distanza, compresa la
nuovaapp “Welcome+”.
IInumerounodi Intesa, pre-
sentando il nuovo prodotto,
ha spiegato inoltre che «i mo-
delli di business del futuro si
basano sul wealth manage-
ment e sulla capacita di antici-
pare e gestire la tecnologia.
Noi siamo riusciti a farlo, rea-
lizzando degli strumenti che
ci permetteranno di rendere
piti felici i nostri clienti, di di-
fenderli dalle fintech e crean-
do una banca che é lei stessa
un’operatrice fintech».
L’obiettivo € anche miglio-
rare 'educazione finanziaria
su scala nazionale. «Voglia-
mo contribuire, coltivando
una nuova generazione di
consulenti finanziari con for-
ti attitudini all'innovazione»,
ha chiosato Tommaso Cor-
cos, ad di Fideuram. r.GOR, —
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